






0 2  �  L A S  S E I S  P A L A N C A S

El ecosistema
es el producto
Seis palancas que operamos por ustedes; ninguna funciona sola. Un CRM registra qu�

pas� y un BI reporta c�mo vamos: Hologram le dice a cada sucursal y a cada asesor qu�

hacer hoy �y lo habilita, lo entrena y lo sigue hasta que lo hace.

0 1  �  I N F O R M A C I � N

Su dato oficial, sin
doble captura

Conectado a su punto de

venta y a su ERP. Un solo

n�mero de verdad, no cuatro

versiones que se contradicen

en la junta.

0 2  �  E S T R A T E G I A

Parametrizada
desde su negocio

Presupuesto por sucursal,

surtido, caducidades,

convenios e incentivos son

los pilares con los que se

configura.

0 3  �  I N T E L I G E N C I A

Qu� hacer hoy, y
por qu�

El motor de priorizaci�n y los

15 agentes arman el plan del

d�a sucursal por sucursal, con

el motivo y lo que vale en la

variable de quien lo ejecuta.

0 4  �  E N T R E G A

En el canal que ya
usan

Un mensaje a primera hora en

WhatsApp y en la app: plan

del d�a, alertas de desviaci�n

y jugadas clave. Sin que nadie

tenga que buscar nada.

0 5  �  E N T R E N A M I E N T O

Academia: se
aprende en el piso

Microlearning por rol,

p�dcast, retos y pr�cticas

evaluadas. El asesor nuevo

produce desde su primera

semana en el mostrador.

0 6  �  A C O M P A � A M I E N T O

Consultores y
especialistas

Talleres por rol, salida a

sucursales y seguimiento

continuo. No cobramos la

licencia y adi�s: nos

quedamos hasta que se usa.

E L  C I C L O  N O  T E R M I N A

Observamos la operaci�n, corremos A/B testing y co-construimos los m�dulos con

quien los usa. La estrategia de hoy no es la de dentro de seis meses, y la plataforma

tampoco.
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0 5  �  C � M O  S E  C O N T R A T A

No eligen m�dulos.
Eligen qu� tan cerca vamos
La plataforma viene incluida en los tres niveles. Lo que sube de uno a otro no es la cantidad

de funciones: es el grado de acompa�amiento y de responsabilidad nuestra sobre el

resultado.

A S I S T I D O

Acompa�amiento
con IA

Onboarding guiado,

playbooks y asistentes

autom�ticos. Revisi�n

trimestral de uso y adopci�n.

Su equipo opera; nosotros

habilitamos.

C E R C A N O

Seguimiento
cercano

Un consultor de negocio con

seguimientos programados,

capacitaci�n por rol y revisi�n

mensual de KPIs contra su

l�nea base.

I N T E G R A L  �  P R O P U E S T O

Operado
as-a-service

Equipo de consultores y

especialistas operando la

ejecuci�n, sesiones en sitio,

roadmap conjunto y ROI

medido a 90 d�as.

P O R  Q U �  I N T E G R A L  P A R A  G R U P O  D � A Z  B A R R I G A

Una red de 10 puntos de venta que quiere nivelar el desempe�o �y no solo

observarlo� necesita que alguien opere la ejecuci�n, no que reciba un acceso. En

Asistido y en Cercano la red avanza al ritmo que su equipo pueda sostener; en Integral

avanzamos nosotros con ustedes y respondemos por la adopci�n. La p�gina

siguiente detalla, componente por componente, qu� reciben en ese nivel.
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